
Marketing Development Fund, fondi per lo 
sviluppo di progetti di marketing di Eaton (MDF)

Dai energia ai tuoi margini



I Fondi per lo Sviluppo di progetti di Marketing 
di Eaton consistono in un programma per offrire 
supporto ed incoraggiare le vendite, il marketing 
e la crescita dei Partner Premium di Eaton così da 
aiutarti a ritagliarti la tua presenza sul mercato 
differenziandoti nel miglior modo possibile.

Il fulcro del programma è aiutare i partner membri  
a finanziare le loro attività di generazione di domanda di 
prodotti e servizi Eaton con eventi, materiali, investimenti 
pubblicitari, telemarketing e altri strumenti. Ma noi di  
Eaton pensiamo che MDF debba essere molto più di 
semplici finanziamenti, ma un vero e proprio Piano di 
Sviluppo comune.

È per questo che cerchiamo di assicurarci che il nostro 
meccanismo MDF funzioni davvero su basi collaborative.  
Si tratta infatti di un Programma strutturato di attività,  
piani go-to-market, tattiche, messaggi e contenuti per 
portare a risultati tangibili e ritorni sugli investimenti.



2. Spesa

In caso di eventuale approvazione, l’attività di marketing concordata viene finanziata e deve essere svolta  
entro i limiti di tempo enunciati nel formulario di richiesta di MDF.

1. Richiesta

Le richieste di MDF devono essere completate compilando il form a questo link.

3. Rendicontazione

Il Partner deve quindi comunicare i ritorni ottenuti sugli investimenti  (ROI) e confrontarli con gli  
indicatori essenziali di prestazione (KPI) concordati, informando sia il Marketing Manager Eaton che  

il distributore selezionato.

4. Rimborso

Dopo l’autorizzazione il Partner ottiene un rimborso totale o parziale in base alle condizioni 
del contratto.

I Finanziamenti Eaton per lo  
Sviluppo di progetti di Marketing
I finanziamenti funzionano con un semplice processo in quattro fasi: 
Richiesta, Spesa, Rendicontazione, Rimborso.

Essendo un Rivenditore Premium Power Advantage puoi utilizzare i fondi per creare  
o personalizzare una varietà di attività di marketing e business development al fine  
di costruire una presenza sul mercato unica per la tua azienda.

Le attività approvate che possono ricevere i finanziamenti MDF sono:

• Sviluppo di referenze clienti/ storie di successo

• Conferenze e seminari per gli utenti finali con focus su Eaton

• Media Buying, compresa pubblicità online e su carta,  
search engine advertising (PPC),programmatic buying ecc

• Pubblicazioni sulla stampa

• Materiali prodotto compresi cataloghi, brochure, datasheet, volantini ecc

• Campagne di telemarketing

Per saperne di più sul programma MDF o su altri programmi per  
i rivenditori visitare il sito www.eaton.it/power-advantage-it

http://electricalsector.eaton.com/it-it_pap_premium_reseller
http://electricalsector.eaton.com/it-it_pap_home


Seguici sui social media per 
ricevere le informazioni più 
recenti sui prodottie il supporto.
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